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Medidas arancelarias a productos farmacéuticos en EE.UU.
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Desde el afio pasado, Estados Unidos ha comenzado a imponer aranceles adicionales a la mayoria de los paises del
mundo, lo que ha transformado de manera significativa el panorama del comercio internacional. Como resultado,
diversos productos enfrentan nuevas barreras para acceder al mercado estadounidense.

EL 2 de abril de 2026, el gobierno de Estados Unidos establecié un arancel del 100% a los medicamentos patentados
y sus ingredientes, al amparo de la Seccidén 232 de la Ley de Expansion Comercial de 1962.

El arancel del 100% no entra en vigor de manera inmediata; su aplicacion esta sujeta a periodos de gracia: (i) hasta el
31 de julio de 2026 para las empresas listadas en el Anexo lll de la proclamacion, y (ii) hasta el 29 de septiembre de 2026
para las demas.

Asimismo, se establecieron tratamientos arancelarios diferenciados para ciertos paises, incluidos la Unién
Europea, Japon, Suiza, Corea del Sur y Liechtenstein, para los cuales aplica un arancel reducido. En el caso del Reino
Unido, podria aplicarse un arancel aun menor, conforme al acuerdo farmacéutico recientemente concluido.

Para las empresas que suscriban acuerdos de precios de Nacion Mas Favorecida (MFN) con el Departamento de Salud
y Servicios Humanos (HHS) y acuerdos de relocalizacion productiva (onshoring) con el Departamento de Comercio,
se aplicara un arancel del 0% hasta el 20 de enero de 2029.En cambio, para las empresas que Unicamente celebren
acuerdos de onshoring con el Departamento de Comercio, se aplicara un arancel del 20%.

Productos farmacéuticos genéricos: los medicamentos genéricos, los biosimilares y sus ingredientes asociados no
estan sujetos a aranceles en este momento. Esta situacidon sera reevaluada dentro de un ano.

A partir de este nuevo marco, se analiza la exposicion del sector farmacéutico en paises seleccionados de
América Latina.

m Elaboracién propia con base en datos del gobierno de EE.UU.
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Exposicion de las exportaciones farmacéuticas a EE.UU. por pais

Rep. Dominicana es el pais mas expuesto a los aranceles que aplicarian a la industria farmacéutica, ya que
representa el 0.57% del total exportado en 2025, seguido de Costa Ricay México con 0.16% y 0.15%,
respectivamente. Sin embargo, la exposicion comercial no necesariamente se traduce en una mayor carga
arancelaria efectiva, lo que se analiza a continuacion.

Exportaciones farmacéuticas a EE.UU. como porcentaje del total exportado
(Paises seleccionados)

Exportaciones
farmacéuticas a EE.UU.
(Millones de délares)

Exportaciones totales
(Millones de doélares)

Participacion de las exportaciones farmacéuticas a
EE.UU. en el total de exportaciones

AV 2025 2024 2025 2024 2025

Rep. Dominicana $13,872 $ 15,579 $102.5 $88.3 0.74% 0.57%
CostaRica $ 21,688 $ 26,431 $55.1 $41.3 0.25% 0.16%
México $ 617,677  $ 664,837 $ 1,064 $1,003 0.17% 0.15%
Colombia $ 49,564 $ 50,086 $5.78 $7.46 0.01% 0.01%
Peru $ 74,713 $ 82,692 $0.58 $0.41 0.00% 0.00%

- Oficina del Censo de EE.UU. y UNCTAD.
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Tasa efectiva de arancel de productos farmacéuticos

Peru registra la tasa efectiva de arancel mas alta en productos farmacéuticos, mientras que México (0.7%) y

Costa Rica (1.9%) presentan las tasas mas bajas. Esto refleja diferencias en la composiciéon de productos
exportados mas que en el volumen total.

Tasa efectiva de arancel de productos farmacéuticos
(Paises seleccionados)

m 2025 w2024

Colombia 4.6%

.. 3.0%
Rep. Dominican
ep. Dominicana P

0,
Costa Rica N 1.9%

.. 0.7%
- Oficina del Censo de EE.UU.
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A nivel producto

Las mayores cargas arancelarias se concentran en categorias especificas, particularmente vendajesy
articulos similares.

Tasa efectiva de arancel de productos farmacéuticos por producto y pais

(Paises seleccionados)

Rep. Dominicana

Glandulas y heparina. 0.0% Glandulas y heparina. 7.6% Sangre, vacunas y productos similares. 0.0%
Sangre, vacunas y productos similares. 0.0% Sangre, vacunas y productos similares. 0.0% Medicamentos para la venta al por menor. 2.6%
Medicamentos para la venta al por menor. 3.1% Medicamentos para la venta al por menor. 1.4% Vendajes y articulos similares. 6.4%
Vendajes y articulos similares. 8.2% Vendajes y articulos similares. 7.9% Productos farmacéuticos. 0.6%
Productos farmacéuticos. 2.8% Productos farmacéuticos. 0.0%

Glandulas y heparina. 0.1% Sangre, vacunas y productos similares. 0.0%
Sangre, vacunas y productos similares. 0.1% Productos farmacéuticos. 8.8%
Medicamentos, para la no venta al por menor 0.2%
Medicamentos para la venta al por menor. 0.6%
Vendajes y articulos similares. 0.5%
Productos farmacéuticos. 2.1%

- Oficina del Censo de EE.UU.
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Conclusiones

@ Rep. Dominicana es el pais mas expuesto a los aranceles
que aplicarian a la industria farmacéutica, ya que representa
el 0.57% del total exportado en 2025, seguido de Costa Rica
con un 16%.

£ . @ This Year
@ En el caso de México, las exportaciones de productos O Last Year

farmacéuticos que ingresaron bajo el marco del Acuerdo
Comercial con EE. UU. representaron el 0.7% en 2024; en tanto
que para 2025 dicho porcentaje aumenté a 36%, lo cual denota
que se esta aplicando el Acuerdo a un numero importante de esas
exportaciones (pero no todas), de forma que hay un impacto en
las restantes.

@ Vendajes y articulos similares son los productos con mayor
tasa efectiva de arancel.
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Recomendaciones

.Como podemos ayudarlo? Estrategias de mitigacion para las empresas

© 2026 Deloitte S-Latam, S.C.

Revisién de la estructura de costos y valoracion aduanera con el
fin de identificar escenarios favorables en las importaciones

Revisién de esquemas de incentivos y aplicacion de tratados
que pudieran optimizar los impuestos indirectos

Revision de cadena de suministro y ag
automatizadas como VCA (Value C
optimizar los esquemas de produccio
beneficios e incentivos deciertos pais
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