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KESKEISET TULOKSET

• Yli puolet vastaajista (56 %) uskoo, että yrityskauppojen määrä pysyy ennallaan 
seuraavan kuuden kuukauden aikana. Lähes kolmasosa (32 %) uskoo määrän 
lisääntyvän. 

• 34 % vastaajista aikoo itse tehdä yritysjärjestelyjä seuraavien kuukausien aikana. Yli 
sadan miljoonan euron liikevaihtoon yltävistä yrityksistä (43 %) uskoo päätyvänsä 
yrityskaupoille. Määrä on noussut 17 prosenttiyksikköä edellisestä tämän vuoden 
tammikuussa toteutetusta kyselystä. Pienemmistä yrityksistä 28 % harkitsee 
yrityskauppoja.

• Kasvumahdollisuudet (78 %) nähdään merkittävimpänä ajurina yrityskaupoille. Toinen 
merkittävä tekijä on toimialan konsolidointi (52 %). Yrityksen ydinosaamiseen 
keskittyminen (28 %) ja ilmastonmuutos (26 %) ovat selvästi nostaneet merkitystään 
edellisestä tämän vuoden tammikuussa toteutetusta kyselystä.

• Yrityskauppoja hidastavat rahoituksen saatavuus ja hinta (62 %) ja markkinoiden 
epävarmuus (54 %). Erityisesti valmistavassa teollisuudessa (73 %) markkinoiden 
epävarmuus koetaan merkittävänä haasteena. Kolmanneksi suurimpana hidasteena 
nähdään arvonmäärityksen taso (48 %), jonka merkitys on noussut 16 
prosenttiyksikköä edelliskerran kyselystä. Suuremmat yritykset kokevat 
arvonmäärityksen tason merkittävimpänä haasteena (57 %) kauppojen 
toteuttamiselle, kun se koettiin edelliskerralla vasta neljänneksi merkittävimpänä 
tekijänä (39 %). 

• Tekoälyä yrityskaupan eri vaiheissa hyödyntää vielä harva toimija.

TUTKIMUKSEN TAUSTAA

• Tämän tutkimuksen on toteuttanut Sales Questor Oy Deloitten toimeksiannosta.

• Tutkimuksen tavoitteena on selvittää yrityskauppa-asioista päättävien yrityspäättäjien 
näkemyksiä yrityskaupoista.

• Tiedonkeruu toteutettiin 27.8. – 4.9.2024 puhelinhaastatteluina, haastattelujen 
käytännön toteutuksesta vastasi Feelback Oy. 

• Haastatteluja tehtiin yhteensä 50 kpl.

Isoilla yrityksillä yrityskauppoja suunnitelmissa – näkemykset hinnasta tulppana kaupoille

Yrityskauppabarometri H2 2024
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