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Yrityskauppabarometri H2 2024

Isoilla yrityksilla yrityskauppoja suunnitelmissa — nakemykset hinnasta tulppana kaupoille

KESKEISET TULOKSET TUTKIMUKSEN TAUSTAA

* Yli puolet vastaajista (56 %) uskoo, etta yrityskauppojen maara pysyy ennallaan * Taman tutkimuksen on toteuttanut Sales Questor Oy Deloitten toimeksiannosta.
seuraavan kuuden kuukauden aikana. Lahes kolmasosa (32 %) uskoo méaaran + Tutkimuksen tavoitteena on selvittia yrityskauppa-asioista paattavien yrityspaattijien
lisaantyvan. nakemyksia yrityskaupoista.

* 34 % vastaajista aikoo itse tehda yritysjarjestelyja seuraavien kuukausien aikana. Yli * Tiedonkeruu toteutettiin 27.8. — 4.9.2024 puhelinhaastatteluina, haastattelujen

sadan miljoonan euron liikevaihtoon yltavista yrityksista (43 %) uskoo paatyvansa
yrityskaupoille. M3ara on noussut 17 prosenttiyksikk6a edellisestd timdn vuoden
tammikuussa toteutetusta kyselysta. Pienemmista yrityksista 28 % harkitsee
yrityskauppoja.

kaytannon toteutuksesta vastasi Feelback Oy.

* Haastatteluja tehtiin yhteensa 50 kpl.

* Kasvumahdollisuudet (78 %) nahdaan merkittavimpana ajurina yrityskaupoille. Toinen
merkittava tekija on toimialan konsolidointi (52 %). Yrityksen ydinosaamiseen
keskittyminen (28 %) ja ilmastonmuutos (26 %) ovat selvasti nostaneet merkitystaan
edellisesta tdman vuoden tammikuussa toteutetusta kyselysta.

* Yrityskauppoja hidastavat rahoituksen saatavuus ja hinta (62 %) ja markkinoiden
epavarmuus (54 %). Erityisesti valmistavassa teollisuudessa (73 %) markkinoiden
epdvarmuus koetaan merkittavana haasteena. Kolmanneksi suurimpana hidasteena
ndahdaan arvonmaarityksen taso (48 %), jonka merkitys on noussut 16
prosenttiyksikkoa edelliskerran kyselystd. Suuremmat yritykset kokevat
arvonmadrityksen tason merkittavimpana haasteena (57 %) kauppojen
toteuttamiselle, kun se koettiin edelliskerralla vasta neljanneksi merkittavimpana
tekijana (39 %).

* Tekoalya yrityskaupan eri vaiheissa hyodyntaa viela harva toimija.
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Suunnitteletteko...?
Uskoo tekevansa yrityskauppoja seuraavan 6 kk:n sisdaan
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Minka tyyppisia yrityskauppoja suunnittelette?

Uskoo tekevansa yrityskauppoja seuraavan 6 kk:n sisdan

skuu 2024 (n=17)
<uu 2024 (n=16)

70%



Yrityskauppabarometri H2 2024

Mitka seuraavista ovat talla hetkelld merkittavimmat
ajurit yrityskaupoille? Valitse luettelemistani ajureista
enintdan kolme.
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Rahoituksen

saatavuus ja/tai...

Markkinoiden/

makrotalouden...
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B Elo-syys

B Tammik

Mitka seuraavista ovat talla hetkella
merkittavimmat haasteet yrityskauppojen
toteuttamiselle? Valitse luettelemistani haasteista
enintaan kolme.
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