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Steigern Sie Inre Wettbewerbsfahigkeit mit
Top-Startups durch

Was ist Venture Clienting?

Venture Clienting ist ein Ansatz, bei dem Unternehmen gezielt Startup-Losungen kaufen, um konkrete Probleme
zu adressieren - ohne sich finanziell an den Startups zu beteiligen. Durch diesen Ansatz erhalten Unternehmen

frihzeitig Zugang zu hochrelevanten Innovationen und koénnen diese gezielt in ihre bestehenden Prozesse
integrieren.

Wer profitiert davon?

Unternehmen mit hohen F&E-Kosten, stagnierenden Produktportfolios oder digitalem Nachholbedarf kann der
Einsatz von Startup-Technologien helfen, schneller marktfahige Losungen zu entwickeln. Auch Unternehmen
mit komplexen Prozessen profitieren von der Agilitat und Spezialisierung von Startups, um Effizienzpotenziale zu
heben. Marktpotentiale rasch er-schliefSen, Innovationszyklen verktrzen - Venture Clienting ermdglicht den
Zugang zu externen Technologien und schafft somit klar messbare Wettbewerbsvorteile:

Innovationszyklen beschleunigen Wettbewerbsfahige Produkte bei Nutzung von F&E-Budgets der
durch Nutzung externer Losungen kUrzerer Markteinfihrungszeit Startups fur die eigene Entwicklung
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Warum Startups?

Startups sind die Wettbewerbsressource der Zukunft. Sie entwickeln Losungen nutzerzentriert und in
beeindruckender Geschwindigkeit. Fir Unternehmen sind sie wertvolle Partner, um neue Technologien frihzeitig
zu identifizieren, Marktveranderungen schneller zu adaptieren und interne Innovationszyklen zu verkurzen.
Gerade in Bereichen, in denen klassische Anbieter zu langsam oder zu teuer sind, liefern Startups oft die
passgenauere Losung.
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Der Venture Clienting Prozess

Ein strukturierter Prozess ist entscheidend fUr den langfristigen Erfolg von Venture Clienting. Jedes
Unternehmen kann einen eigenen Venture Client Prozess auf seine spezifischen Geschéaftsanforderungen
zuschneiden. Das ursprungliche Modell wurde 2015 von 27pilots entwickelt und ist heute der Standard Uber alle
Branchen hinweg:
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definierter Kriterien

Geringer Kapital- und Personalaufwand
ohne Eigenkapitalbeteiligung
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Mehr Informationen unter

https://www.27pilots.com/
Konkreter Mehrwert mit anwendbaren

Ergebnissen
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Ihr Kontakt
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