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Director
* Verantwortung fur einen Fachbereich und ein Team

in der Rolle eines Spezialisten
* Aktive Zusammenarbeit mit anderen Fachbereichen
. * Ausbau von Kundenbeziehungen und Neukundenakquisition
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» Kundenbetreuung und Akquisition neuer Kunden
* Fihrungsverantwortung, Spezialisierung, Vortragstatigkeit

Senior
* Selbstandige Abwicklung von kleinen bis mittelgroRen Projekten

» Kundenbetreuung unter Leitung eines Managers oder Partners
« Aufbau von Expertenwissen
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