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勤融健康 



 • MyPath™：以消费者为中心的移动应用平台，对于症状、情绪和生命体征进行远

程跟踪、管理及可视化方式呈现，同时与医疗保健专业人员无缝对接，以提供包括

知识宣贯和虚拟护理支持在内的持续病患服务

 • ConvergeHEALTH Connect™：针对产业中不同细分市场设计的一系列产品，旨

在快速改善消费者的数字化体验，同时提高服务提供商的灵活性和运营效率

 • ConvergeHEALTH Miner™ ：通过对以消费者为中心的多维度数据收集和标准

化，进行大数据分析以获取洞见，并生成科研环节中重要的真实世界证据 

勤融健康是一套完整的生命科学与医疗行业解决方案，专注于数字化和大数据分

析能力，帮助生命科学与医疗行业机构在以消费者为中心的新型健康生态系统中

成功制胜。勤融健康主要包含三大支柱：

 • 患者依从性低（尤其是慢性病患者），影响治疗

效果，降低患者满意度

 • 由于试验复杂、监测不力、数据能力弱等原因，

临床试验经常出现延误和超支等情况

 • 对更高效、持续和个性化的消费者服务和综合管

理体系需求不断增加

 • 受真实世界证据要求、人工智能科研趋势等方面

影响，医疗健康行业的数据互通性以及数据分析

能力亟需改进

 • 受传统模式同质化竞争加大等不同宏观因素影

响，利润率降低，迫切需要构建数字化管理能

力，降本增效

 • 消费者：提供与医疗保健专业人员的数字化交互方式，实现实时监护并提

升用药依从性，从而提高预防与干预能力，加速康复并降低复发风险

 • 医药企业：加速真实世界证据收集，进而推进新药的研发上市和决策

 • 医疗机构：通过远程医护，增强沟通和提升消费者满意度；缩短住院天

数，提升医院床位运转效率；打通医院数据，大幅提升管理效率

 • 保险机构：连接多维度数据，支持个性化的医疗健康保险产品制定，降低

支付成本；重新定义会员关系价值，逐步完成从医治到预防的转型

对于健康生态系统中的不同参与者，勤融健康系列产品可以协助实现大幅

价值提升

勤融健康系列产品针对行业中不同痛点均有成功的实际应用案例，包括

 • 帮助某国际知名药企实现基于人工智能的病患全病程周期的发展预测

 • 对某领先药企的临床有效性研究进行实效比较研究及分析，以促进公

司新药上市的战略规划制定及决策

 • 帮助某顶尖健康保险公司提升参保人支付风险估算精准度，以制定个

性化参保政策，最终提升公司的支付效率

 • 帮助某大型头部健康保险公司识别用户核心需求，以此打造可行的商

业模式和提升数字化能力，促进用户和医护人员的链接沟通，优化用

户关系

 • 为美国某领先医院设计开发集成的云解决方案，通过将医院数据和电

子病历打通，实现实时信息记录和访问，大幅提升服务管理效率
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