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Buy Side

Durante el proceso de evaluacion para realizar la compra de una compania, podemos asistirlos en los

siguientes campos:

Sectores

Consumo

Manufactura

Servicios financieros
y Sseguros

Tecnologia, media
y telecomunicaciones

Energia y recursos

Ciencia y salud

Q09006

Sector publico

Inmobiliaria y
construcciéon

Viajes y hosteleria

O E

Asistencia en SPA, especialmente en todos sus aspectos
financieros (mecanismo de precio, balances proforma, definiciones,
anexos, etc.).

Analisis del Presupuesto y Proyecciones, para validar el punto
de partida del modelo financiero y su consistencia con el periodo
histdrico.

Estimacion del Ajuste de precio al cierre, es comun que cuando
se realiza el cierre de una transaccion, este quede sujeto a ajustes
posteriores 0 pagos variables. Nuestra asistencia se centra en
ayudar al comprador a calcular el potencial ajuste de precioy

soportarlo frente a los vendedores. Gabriela Romero
Socia Lider, M&A

Due Diligence Comercial Deloitte Chile

Asistencia al potencial comprador para ayudarle a comprender los +56 227 298 663

segmentos de mercado en los que opera la compafiia Target, su gromero@deloitte.com

industria y las perspectivas de negocio para los productos,
principales competidores y la eficiencia en su modelo operativo.
Apoya la toma de decisiones si la inversion implica entrada en
nuevos mercado, lanzamiento de nuevos productos, incertidumbre
del mercado o proyecciones muy agresivas.

Revisién Carve-out

Hay ocasiones que el perimetro de la potencial transaccion
corresponde a una parte/negocio de una compafifa, lo que comple-
jiza la preparacion y revision de la informacion financiera. Con esta
revision ayudamos al potencial comprador a entender y analizar

la razonabilidad de las hipotesis utilizadas por el vendedor para
construir los estados financieros proforma.
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Entendimiento Evaluar el Identificar Maximizar el Identificar
del negocio desempefio potenciales valor del riesgos y planes
financiero histérico  deal-breakers acuerdo de mitigacion
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Servicios complementarios

Con el fin de poder capturar todos los hallazgos del Due Diligence en el contrato de compraventa (SPA) y en
el modelo financiero, los asistiremos en:

Sectores

Q09006

O E

Consumo

Manufactura

Servicios financieros
y Sseguros

Tecnologia, media
y telecomunicaciones

Energia y recursos

Ciencia y salud

Sector publico

Inmobiliaria y
construcciéon

Viajes y hosteleria

Asistencia en SPA, especialmente en todos sus aspectos
financieros (mecanismo de precio, balances proforma, definiciones,
anexos, etc.).

Analisis del Presupuesto y Proyecciones, para validar el punto
de partida del modelo financiero y su consistencia con el periodo
historico.

Estimacion del Ajuste de precio al cierre, es comin que cuando
se realiza el cierre de una transaccion, este quede sujeto a ajustes
posteriores o pagos variables. Nuestra asistencia se centra en
ayudar al comprador a calcular el potencial ajuste de precioy
soportarlo frente a los vendedores.

Due Diligence Comercial

Asistencia al potencial comprador para ayudarle a comprender los
segmentos de mercado en los que opera la compafifa Target, su
industria y las perspectivas de negocio para los productos,
principales competidores y la eficiencia en su modelo operativo.
Apoya la toma de decisiones si la inversion implica entrada en
nuevos mercado, lanzamiento de nuevos productos, incertidumbre
del mercado o proyecciones muy agresivas.

Revisién Carve-out

Hay ocasiones que el perimetro de la potencial transaccion
corresponde a una parte/negocio de una compafifa, lo que comple-
jizala preparacion y revision de la informacion financiera. Con esta
revision ayudamos al potencial comprador a entender y analizar

la razonabilidad de las hipotesis utilizadas por el vendedor para
construir los estados financieros proforma.
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